
Annexe 8 : Bilan de la mission 
 

• Comment a été fixé l’objectif quantitatif de 20 Minicar MODELCO ? 
Les jours précédents, le nombre de 20 voitures a été proposé par le directeur du magasin et 
moi-même. Ayant que peu d’expériences et un nombre d’heures relativement limités par 
d’éventuel demande d’aides de la part de l’équipe ou des demandes de conseils sur 
d’autres produits de la part des clients, l’objectif de 20 Minicars semble correct. 
 

• La vente complémentaire : 
En plus de l’achat du produit qui n’inclut pas de piles, il est nécessaire de recommander aux 
clients sur le point d’acheter que des piles LR06 sont disponibles en caisse au prix de 5,50 
€. Le but étant d’augmenter l’Indice De Vente qui est le nombre moyen d’articles achetés 
par client. L’avantage la vente complémentaire ne s’arrête pas là avec une marge plus 
grande à la vente de piles LR06 de Varta que sur la majorité d’autres produits. Je n’ai pas 
eu accès aux marges perçues sur les piles mais il est sûr que l’enseigne préfère vendre 
plus de piles qu’un article bien plus cher mais qui ne lui rapporterait moins en termes de 
marges. 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

 

 

 

� 18 Minicar vendues représentent un taux de réalisation de l’objectif de 90%. J’ai ainsi 
généré pas moins de 269,10 € rien que pour les mini voitures de MODELCO. 

 
� La vente de piles LR06 affiche 16 ventes durant la journée. Ce qui représente 88 € de CA 

pour les ventes de piles LR06. 

Conclusion : 
 

� L’objectif quantitatif de Minicar MODELCO n’a pas été atteint avec un taux de réalisation de 
l’objectif de 90%. Néanmoins, la vente de piles LR06 affiche une forte corrélation avec les 
ventes de Minicar avec 16 ventes effectuées. 

 

� Il n’y a pas eu d’objectif chiffré mais il ressort que les deux produits associés, le CA généré 
durant cette mission a été de 356,5 €. 

TOTAL STOCK PRODUIT 
35 

OBJECTIF DE VENTE A FIN 
OPERATION 

20 

VENTE TOTAL A FIN OPERATION 
18 

VENTE DE PILES LR06 
16 


